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Okiem eksperta

Aleksander Osten-Sacken, Holen-
derska Genetyka Plus

Prawidtowy wyb6r buhaja dla stada
jest bardzo wazna decyzja hodow-
lana. To od niej zalezy, jakie beda
nasze krowy w przysztosci i czy
spetnia one nasze oczekiwania.
Dlatego nalezy przede wszystkim
zastanowi¢ sie, jakie cechy chcie-
libySmy w pierwszej kolejnosci
poprawi¢ u naszych kréw. Moga
to by¢ np. stabe nogi, nisko zawie-
szone wymie lub nieprawidiowy
(zbyt maty lub zbyt duzy) kaliber
kréw, a takze potencjat produkcyj-
ny i sklad mleka. W tej ostatniej
kwestii warto zwréci¢ szczegblng
uwage ha procentowa zawarto$¢
biatka w mleku cérek buhaja — jest
to parametr, na ktérym w wielu
mleczarniach mozna coraz lepiej
zarobié. Oczywiscie nie wszystkie
krowy w naszym stadzie s3 takie
same, dlatego warto uzywac réw-
nocze$nie 3-5 buhajéw, w tym
przynajmniej jeden z nich powi-
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nien dawa¢ tatwe porody (bedzie
to buhaj do krycia jatéwek).
Niestety w praktyce wybor
buhaja bardzo czesto nie jest
poprzedzony analizg potrzeb oraz
wyznaczeniem celu hodowlanego
dla stada. Zdarza sie, ze rolnicy
ulegaja modzie, sugestii nierzetel-
nych lub niekompetentnych dorad-
c6w, fascynacji wysokim indeksem
buhaja lub rewelacyjnym znizkom,
oferowanym przez sprzedawcéw
nasienia. Tymczasem najlepszy jest
zawsze ten buhaj, ktéry najlepiej
pasuje do naszego stada i ktéry
W najlepszy sposéb poprawi cechy
naszych kréw — dlatego dla réznych
stad moga to by¢ zupetnie inne
buhaje i wcale nie musza to by¢
buhaje najdrozsze. Indeks hodow-
lany moze by¢ natomiast tylko
jednym z parametréw (i to wcale
nie najwazniejszym!) branym pod
uwage przy wyborze buhaja, a jego
wysoko$¢ absolutnie nie przesadza
o wartosci buhaja i jego przydatno-
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$ci do doskonalenia konkretnego
stada. Nalezy tez zachowa¢ daleko
idaca ostroznos$¢ przy korzystaniu
z ofert buhajéw, w ktérych ceny
obnizone s3 w stosunku do kata-
logowych o kilkadziesiat ztotych
lub kilkadziesiat procent. W takim
wypadku nalezatoby zastanowi¢
sie, ile naprawde warte jest nasienie
tych buhajéw i czy nie jesteSmy
poddawani marketingowej manipu-
lacji, majacej sktoni¢ nas do decyzji
korzystnej dla sprzedawcy.



